o Precio

El precia L1 un el estudio requerico:

. Estudio de Punto de Venta Basico: GDDC+| WA,
= Egtuchio de Purdo de Venta Armplado; BS0C41WL8,

5i desea informacidn general de este servicio
de "Diagnditico del Punfo de Venta”, pucde
:Eirigirﬂ: al Sendacoo de Comercio Intenor y Turismo
die L Chmara de Comercio de Valencia,

Camara Oficial de Comercio, Industria
¥ Navegacion de Valencia

Senvicio Comercio interigr y Turismo
Persona de contacto: Anabel Orozoo,

Telf, 96 310 3% 00

E-mail: aorozpo@camaravalencia.com

FICHA SOLICITUD

DIAGNOSTICO DEL PUNTO DE VENTA
Empresa:

Direccida:

C.P: Musnbelpios
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Diagnostico

DEL PUNTO DE VENTA

(Camara

Valencia

Cf Poeta Querol, 15
46002 Valencia
Telf; 56 310 39 41
Fax; 96 353 17 35
Email: aorozco@camaravalencia.com
Web: wenn.camaravalencia.com
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Diagnestico NN

DEL PUNTO DE VENTA

@' {En qué consiste
el Diagnodstico?

El sendco “Diagndstico del Punto de Venta® consiste
en ¢ chequeo del establecimiento comercial [punto
de venta), en todas sus facetas, para poder
determinar cual es la estructura de la gestion
comercial, aud como bos puntos fuertes y débiles, con
el abjetiva final de conseguir und mayor rentabilidad
del establecimiento.

Con este senviclo se anallzard el estado actual, desde
la gptica comercial, del punto de venta y e
elaborardn unas recomendaciones téonicas para la
renovacion y la mejora de la gestion del
establecimiento.

W ¢A quién va dirigido

este servicio?

Este serviclo estd dirigido a todas las empresas de
CONMMBT RO MR ristas,

La metodologia del estudio comprenderd las
siguientes droas:

Diagnodstico del Punto de Venta Bisicoo:

1. Besripeion y caracterizacion dil punto
de venta,

2. Andlisis de la zona de influencia comeraal.
El micromercada.

3, Servicios al cliente

4, La imagen de la tienda.
5. Merchandising.

G, Promoticn y publicidad,

7. Diagndstice final ¥ recomendaciones.

Diagndstica del Punte de Venta Ampliado:

Comprende los siete puntos anterores, a los que se
afadan los siguientes:

1. Gestitn de Retiduos Urbanas,

2. Seguridad integrada en la decoracion,

3. Andlisls econdmico-financiero y
rentabilidad comercial.

4, Diagndstico final y recomendaciones,

@' Fases de implantacion

del proyecto

Andlisis de la empresa segun el sistema de
diagnastice,

Seguimiento de la aplicacidén de las
recomendaciones proguestas.

Conclusiones y resultados. Seguimiento de la
empres al menos durante un afio,

Formacion adaptada a los comercios auditados
tanto para el empresario Como para sus empleados.

“Consulte también las
ventajas de utilizar nuestro
Cliente Misterioso,

que le ayudara aoptimizar

el Servicio al Cliente
prestadeo en su negocio”




